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El Viejo Cascarrabias Vendiendo en Linea

#7 Un Real Querétaro / Salamanca Sz 1330 Sub Oficina, est $20-40, oferta inicial 19.50

La mayoría de mis lectores saben que he vendido sellos de colección en línea durante los últimos 25 años o más. Mis 
ventas se han realizado a través de subastas de eBay y anuncios de compra inmediata. En los últimos dos años, he 
reducido mi tiempo casi por completo. En las últimas semanas, he vuelto a subir sellos a eBay. La razón por la que no 
he subido nada hasta ahora es que he estado prestando más atención a otras cosas en mi vida. Con miles de dólares 
en inventario, recientemente he considerado volver a subir algunos ejemplares de alta calidad de México, desde la 
antigüedad hasta la modernidad. Todo esto fue posible gracias a que un amigo me preguntó sobre cosas que podría 
necesitar saber o simplemente consejos sobre cómo vender en eBay: anuncios, precios y otros aspectos que podrían 
contribuir al éxito de las ventas. Hoy les daré a mis lectores algunos buenos consejos sobre los diferentes aspectos 
que han contribuido al éxito de las ventas a lo largo de los años.

 

#22 Un Real Eagle tipo 1 Querétaro sin número de consignación, usado, cancelación ligera, precio estimado $40-60, oferta inicial 
$19.50



Lo primero que hay que tener en cuenta es que no es difícil publicar un anuncio en eBay, y este sitio web ha diseñado 
una forma para que los coleccionistas se conviertan en pequeños vendedores. Le compraba a un vendedor y pregunté 
cómo publicar lotes en eBay. Empecé en eBay a finales de los 90, primero como comprador, y poco después, me 
dediqué a la venta. Así que, con la ayuda de mi amable comerciante, empecé a publicar sellos. Cometí el error de 
vender solo lo que no quería y me quedaba con lo bueno. Así que, antes de que se le ocurra deshacerse de chatarra 
de poco valor o material defectuoso, prepárese para despedirse del éxito. Hice lo único que me dio éxito en eBay 
durante mucho tiempo: dejé de coleccionarlo todo y me decidí por una sola cosa. Centré mi colección en México, y es 
solo un tipo de sello. Otros pueden centrarse solo en sus intereses principales y luego usar todo lo demás que no les 
importa  como material  de  venta.  Pero  no  todos  quieren  hacer  otra  cosa  que  vender  material  sobrante  que  no 
necesitan para su colección. El resto de este mensaje también les será útil y les ofrecerá consejos útiles sobre cómo 
vender en línea.

C97a 20ctv UnWmk 400.ª Casa de la Moneda de México con bisagra, aprox. $30-50 Error escaso, oferta inicial $37.50

Hay algunas ventajas para quienes llevan años usando eBay y tienen una buena cantidad de comentarios positivos. 
Incluso si no has sido vendedor o lo has hecho ocasionalmente, un buen historial de comentarios ayudará a que la 
gente confíe en ti. La parte más difícil es conseguir seguidores para tu material. Miles de lotes contienen material de la 
competencia. Por lo tanto,  conseguir  seguidores es esencial.  Por lo tanto, la  mejor manera de arruinar cualquier 
posibilidad de que te sigan es publicando falsificaciones. Si no sabes si algo es auténtico, pregunta a otros expertos 
cuál es la respuesta correcta. Otra cosa que probablemente acabará con tus futuros seguidores es cobrar precios 
poco realistas por tu material. Saber cuánto vale algo y a qué precio vale la pena venderlo no siempre es fácil, pero 
usa un catálogo. No intentes vender un sello de 3 dólares por cien. Te hace parecer un tonto. Otra cosa que acabará 
con tus ventas es cobrar un coste de envío poco realista. Aprendí hace años que si vendo un sello a bajo precio, 
añadir un coste de envío de 2 dólares es fatal. Si empiezas con $3, añadir un dólar más al precio de $4 cubrirá los 
gastos de envío. En resumen: los gastos de envío son tus "gastos generales", al igual que la comisión que pagarás a 
eBay. En mi experiencia, sin cobrar gastos de envío, vendía decenas de miles de dólares en sellos al año, y mis 
gastos de envío nunca superaron el 1 % de esa cantidad.

La semana que viene les daré más información sobre cómo vender en línea y más consejos para vender con éxito 
algunos de sus sellos y sobres acumulados. Lo que saben y aprenden les facilitará mucho la tarea. 

Disfruta!
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